
Ejercicio 2: Asentando las bases 
de tu negocio 
Briefing 

Este es un ejercicio en el que tendrás que bajar a tierra toda la información 
sobre tu negocio. 
Te recuerdo que esta información la usarás durante el directo para que 
nuestra herramienta de IA cree tu oferta y tu plan de promoción, así que 
cuanto más completa sea la información que pongas en este documento 
mejor será el resultado que obtengas a través de la herramienta. 

1. SOBRE EL NEGOCIO
1. ¿Cuál es el nombre de tu negocio o marca?

2. ¿A qué te dedicas y qué problema resuelve tu producto o servicio?

3. ¿Cómo nació la idea de este proyecto? ¿Qué te motivó a crearlo?
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4. Si pudieras describir en una frase qué hace tu negocio, ¿cómo lo dirías?

5. ¿Qué diferencia tu oferta de lo que ya existe en el mercado? (Si aún no lo 
sabes, ¿cómo te gustaría que fuera diferente?)

2. SOBRE TU CLIENTE IDEAL
1. ¿A quién quieres ayudar con tu producto o servicio? (Describe a tu cliente 

ideal: edad, profesión, intereses, problemas que enfrenta, etc.)

2. ¿Qué problemas o desafíos tiene esta persona que tu negocio puede 
solucionar?

3. ¿Por qué crees que estas personas estarían dispuestas a pagar por lo que 
ofreces?
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4. Si pudieras transformar la vida de tu cliente con tu producto, ¿qué resultado 
ideal le gustaría obtener?

3. SOBRE TU PRODUCTO O SERVICIO
1. ¿Qué estás vendiendo exactamente? (Curso, asesoría, membresía, etc.)

2. ¿Cómo funciona? (¿Es en vivo, grabado, con soporte, sin soporte, cuánto 
dura?)

3. ¿Cuánto cuesta o cuánto te gustaría que costara?

4. ¿Tienes pensado ofrecer algo adicional o solo un producto principal por 
ahora?

4. SOBRE TU VISIÓN Y OBJETIVOS
1. ¿Cómo imaginas tu negocio dentro de un año? ¿Qué te gustaría lograr?
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2. ¿Cuáles son tus mayores dudas o preocupaciones sobre hacer crecer tu 
negocio?

3. Si este negocio tuviera éxito, ¿qué impacto te gustaría que tuviera en la vida 
de las personas?

5. SOBRE LA COMUNICACIÓN Y PROMOCIÓN
1. ¿Has probado a vender tu producto antes? ¿Cómo ha sido la respuesta?

2. ¿Hay algún negocio o persona que admires y que te gustaría que tu 
proyecto se pareciera a nivel de marketing o comunicación?
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